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А где прибыль? 





Виральность - 

стремительность 

распространения контента 

среди пользователей! 





6 принципов  
альтернативного привлечения 

1. Социальная валюта  

2. Триггеры 

3. Эмоции 

4. Общество 

5. Практическая ценность 

6. Истории  



1.Социальная валюта 

Дайте людям возможность выглядеть 

особенными, когда они будут рассказывать о 

ваших продуктах и идеях!  

 

3 способа: 

1. Найти собственную отличительную черту 

2. Использовать игровые механизмы 

3. Посвятить в тайну 





2. Триггеры 

Это стимулы, побуждающие думать о вещах, 

связанных друг с другом! Арахисовое масло 

напоминает о желе, а слово “собака” - о 

слове “кошка”  





3. Эмоции 

Когда возникают эмоции, мы делимся ими. 

Нам нужно разбудить правильные эмоции. 

Нам нужно разжечь огонь.  





4. Общество 

Может ли человек увидеть, как другие 

используют наш продукт или ведут себя так, 

как нам бы хотелось?  





5. Практическая ценность 

Учитывая переизбыток окружающей 

информации, мы должны сделать наше 

сообщение выдающимся.  





6. Истории 

В какую интересную историю мы можем 

завернуть идею? Люди не просто обмениваются 

информацией - они рассказывают истории.  






